Las 7 correcciones que le debes hacer a tu carta de ventas

Si estas en los negocios de Internet, tienes un excelente producto, buena cantidad de visitantes y buena promoción….pero no vendes, es porque tu carta de ventas te esta fallando, veamos 7 correcciones que le debes hacer ahora!.

1- Inicia el titulo de tu carta de ventas, nombrando de entrada un problema a solucionar y un beneficio de tu producto que eliminara ese problema.

2- Antes que vender, informa, tienes que dar abundante información para que tu lector se sienta confiado e interesado, dar información hace que la gente pierda el miedo y quiera saber más.
3- Invita al cliente a que conozca tu producto, tienes que ofrecerlo, mostrando una imagen del mismo, en Internet esto genera confianza, si puedes grabar un video sobre la forma de utilización por ejemplo, será mucho mejor y los resultados en ventas te sorprenderán.
4- Ofrece una garantía de satisfacción por tu producto, eso elimina el riesgo que siente el cliente ante la compra por Internet.
5-  No te preocupes si la carta de ventas es larga, lo importante es comunicar todo lo que es importante de tu producto, no que la carta sea corta ni larga, utiliza todos los beneficios de tu producto y menciona a todos los problemas que tu producto puede erradicar, no dejes de mencionar cosas importantes solo por hacer mas corta tu carta de ventas.
6- Utiliza frecuentes llamados a la acción, incluye para mayor comodidad todas las formas de pagos disponibles.
7- No empieces a escribir antes de recopilar todos los datos que necesitas, si te interesa ser un experto en cartas de ventas te sugiero el e-book “Negocios rentables en Internet” que incluye “Como escribir cartas de ventas exitosas”.
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